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                                                                          浙江维客创新工场-维客空间·一帘幽梦

                                                                  TEL：057981006808 浙江义乌稠州中路(小商品城)95-1号


销售工作计划表
“维客空间”是浙江维客创新工场有限公司开发的国内第一家专注于校园精品家居的官方网站，我们的所有商品都是专业设计团队结合国际流行元素倾利打造，开创了“床帘”等一系列的行业第一的新产品。所以为了在第一时间占具目标市场，与代理商实现完美共赢，请各位代理商一定认真的对待这份计划表，我们相信：良好的执行是成功的基石！
一：区域市场

1． 区域市场有多少潜在的客户？大致的分布情况是？
2． 目前区域市场是否有同类产品在销售？分布及大概的销售情况是？
3． 您在区域市场可调动的资源有哪些（门店，团队等）？

二：销售目标

1． 针对现行的市场状态，您的营销思路（宣传及客户开发的方式及目标）是？

2． 您面对可能存在的竞争可以采取的方法方式有哪些？

三：整体实施方案
您的具体实施方案是：

备注（您对市场的个人看法及问题）：
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