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加盟政策

一、加盟的条件和要求
1.1 所谓加盟即是资源共享、优势互补、互惠互利，是在新经济形势下一种全新的合作方式。
1.2 热爱竹纤维产业，有志于从事竹纤维事业的有识之士。对竹制品市场前景，以及对“竹天帛”品牌的建设应有足够的了解和充分的信心。

1.3 应具备一定的经济实力和经营销售能力。

1.4 经销商2000人民币以上可以直接发货。
1.5 地区级城市代理商为2万元人民币。应接受总部的指导和监督，积极完成年度销售指标。

二、加盟程序

2.1 意向客户详细了解竹纤维相关产品、市场、行业发展情况等，理清经营理念及发展思路，明确代理意向。 
    2.2 填写“竹天帛代理申请表”，以书面形式正式向公司提交代理申请。同时，备齐委托书、个人身份证及复印件等有效证件。 
    2.3 公司进行评估，审核通过后双方即正式签订代理合同。签约前，加盟商预交合同规定的货物定金。 
    2.4 根据合同款项及公司承诺，公司提供相关证件、装修资料等。 
    2.5 代理商支付剩余全部货款。配货中心安排发货（代理商选定的货品、公司指定的赠品） 
    2.6 区域经理长期指导经营，做好后续服务。
三、奖励

3.1 公司实施“奖优促销”，给予普遍代理商年终返利的政策：

3.1.2代理商完成年销售额10万以上部分给予10%的返利；
3.1.2代理商完成年销售额15万以上部分给予12%的返利；

3.1.3代理商完成年销售额25万以上部分给予15%的返利；

3.1.4代理商完成年销售额50万以上部分给予18%的返利；
3.1.5代理商完成年销售额100万以上部分给予20%的返利。

3.2 公司鼓励代理商积极发展加盟商。

3.3 代理商所在的地级市范围内的所有经销商的销售额都可计入该代理商的销售额享受返利，返利于合同期满后一个月内予以现金结算。

四、广告支持

4.1 公司在2010年将加大广告的投放力度，全面打响“竹天帛”竹纤维品牌。

4.2 公司支持鼓励推广地区做各种广告来提高“竹天帛”在当地的影响力，并统一由公司指导、评估、核实广告效果，报销费用。

4.3 公司对超市的邮报、堆头、店中店、专卖店的促销广告给予支持补贴。

五、培训支持
5.1 公司不定期召开研讨会、招商会、产品发布会为加盟商提供培训、交流机会。

六、物流支持
6.1 3000多平方米的配送中心, 便捷的高速公路、铁路运输，点对点的物流，首批配货以及后期补货2000元以上运费由我公司承担，第一时间享受竹天帛的服务。
6.2  退换货政策

6.2.1 产品属甲方质量问题，在货到 2个月内可退换货，逾期不受。退货费用由甲方承担。

6.2.2 为了便于乙方资金周转更有利于乙方开拓市场，甲方同意乙方滞销商品或换季产品不影响二次销售的情况允许100%退换货。滞销商品来回运输费用由乙方承担。退换货须按甲方有关程序办理：（1）要求以书面提出申请，经批准方可退换货；（2）退回的产品必须附有清单，否则以甲方清点数目入库为准。合同期满则甲方不接受任何形式之退换货。

七、开业扶持政策

7.1 注册咨询：公司统一提供书面的证明文件（三证证明、注册商标使用证、授权书、检测报告、荣誉证书）。

7.2 店面选址咨询：公司提供经营店店址的咨询评估。

7.3 提供经营策划、设计、产品陈列、操作程序、经营技巧、服务规范等方面的指导培训，更有专业的营销经理亲临现场指导。

7.4 提供开业礼品赠送服务
2万元首次配货赠品:（1）赠送产品价值200元；（2）代理授权牌1套，贵宾卡20张；（3）产品宣传册20本，宣传单页500张；（4）购物袋：大号150个、小号350个。
7.5 门面：要求代理商店面30-50平方；专卖店面积在20平方米。

7.6 店面选址要求：在商业区、次商业区，人流较密集的街道，商场内，超市内。
7.7 装修：我公司崇尚自然，在装修风格上主张古朴简洁中融入现代元素。公司统一指导装修，并提供装修所需的各种宣传广告画，结合各地的不同情况选择不同的装修方案，切实做到用最少的金钱达到最好的装修效果，免去经营者为装修而带来的烦恼。
7.8 宣传品配送：公司免费定量随货配送宣传单及塑料手袋，超过定量配送部分，乙方按实际成本价支付甲方相应款项。
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