
　　博客seo推广技巧

　　博客工作实践中，不断有人推出自己的博客营销之道，每项工作不同的人做都会有不一样的发现，那么在这里，也简单分享一下我在博客中发现的能够事半功倍的秘密，特别注意最后一条，很有用的。

　　1、博客的外观

　　一个博客拥有舒服简洁的外观是吸引人停驻眼光的重要要素之一，这是博客的根本所在，建议博主在设计字体颜色、大小、样式之前，首先要考虑好你要对向的人群。假如像肯德基营销对象是时尚潮流的年轻人，那就得走时尚个性路线，用年轻人的话讲就是“炫”。假如像华夏模具网营销对象是传统的模具商家，那就得尽量收敛，走低调沉稳路线，而且不可忽略的一个问题是很多模具商都是土老板，那么你就朝着“土”发展你的博客，用最传统的风格迎合他们。

　　2、写博客文章讲究可读性

　　除了简单可读的外观以外，还要更加重视文章内容的可读性，毕竟一个博客里面，文章才是主料，配菜再完美，主料只是咸菜糟糠，那也是毫无意义。没有人喜欢看一个字很小、颜色暗淡、排版杂乱无章而且又毫无意义的博客。那么写文章的时候就要注意以下几点。

　　1）能够原创最好是原创，大家都不喜欢看重复的东西，而且百度、谷歌也不喜欢。

　　2）不能够原创的话，就算是转载，也应该有明确的方向选择文章类型。文章尽量去找与自己针对的行业相关的文章，时间长了，逐渐建立起自己的思想导向，树立某个领域的权威性，吸引这某个领域的读者群，从而提高博客的权重。你不能够说你做华夏模具网的，你整天花大量的时间发表的博客净是美容护肤类的。应该从两个角度来讲，因为是互联网行业你可以建立一个互联网专门频道的博客；另外针对的客户是模具行业的，那么就建立一个模具行业频道博客，可以两个博客一起经营，一个成功的seo绝对不可能只有一个博客账号。

　　3）博客文章绝对要注意排版问题，不要求个性十足，起码得整洁有序，符合人们日常的阅读方式。相信基本的排版方式大家还是知道的，比如说段落明确，每段开头空两格等都是很简单的。手工排版麻烦那就可以选择软件工具一键排版格式化，也是很方便的。

　　4）博客要想获得好的效果，还需要与读者的互动性，有很多博主写博客时喜欢把自己为重心，尽情抒发个人的想法，但是你要明确知道你这就是商业博客，不是抒发个人感情的小房间。因此很多时候你应该把读者放在首位，做一个读者的倾听者和问题疑难的解答者，那样就能够获得更多的回复和回访量。

　　3、博客广告链接何时安放？

　　一个优秀博客的素质并不是说不能够以赚钱为目的，我们做这一行的应该明白。也算是君子爱财取之有道，通过博客赚钱是没什么错的。但是怎样通过博客加链接呢？该什么时候放链接比较合适呢？

　　所谓十年磨一剑，台上一分钟台下十年功。博客也是要养的，千万不要在一个刚刚开通还没有多少流量的博客上面一下子放上几十个广告链接。应该初阶段是养博客的阶段，每天写一些好的文章放上面，等有了一定的人气，获得一些流量之后，就可以选择开始放少量的广告。等到你的博客成熟到一定的阶段，人气和流量都很丰厚的时候，你就可以任意的放广告。这是一个养精蓄锐的过程。

　　4、分享新浪博客收录一条小技巧

　　在发博客的过程中无意中发现，用新浪邮箱注册的新浪博客，发文章收录效果特别好。以前在做新浪博客，一直没什么收录，几乎为零。后来有一次注册了一个新博客，发了五篇模具行业的文章，加了许多华夏模具网的外链，出乎意料的发现这个博客收录特别好，五篇全被百度收录，想不明白怎么回事，后来想起来这个博客这是头一天用新浪邮箱注册的新博客，以前一直用的是qq邮箱和其他邮箱注册的新浪博客，所以没效果。

　　新浪邮箱注册的新浪博客发表的文章，新博客就能收录；文章80%以上被百度收录；而且收录相当快几分钟就收了；最关键的是可以随便加链接，加多少都没关系；还有就是一天可以发多篇加链接的文章，由你自己掌控。不过为后期考虑，还是建议谨慎行事，前期稍微收敛一点，才能够细水长流。

精明的人类，想法无所不到。博客，个人在网络世界的一个小房间，收藏着思想界的奇珍异宝。每个人的想法都是珍贵的，心情不可见，便可通过文字成形。早期人们发现博客时，他成为了抒发心情的空间，畅所欲言，自由支配，亦可与世人分享不想隐藏的秘密。如今博客化身为一项营销工具，这是博客功能上的升级，好似伯乐发现了千里马，从此博客便具有了商业价值，实惠而又简便。就看我们如何利用它的价值了！

