经销商投资政策
特大优惠活动
为了答谢新老客户长期对“奥沙利”涂料品牌的关注及支持，为了更好，
更全面的推快发展“奥沙利”涂料在环保市场的运用。我公司特推出大优惠活动。
 

1.凡在3月8日—4月15日来公司加盟之经销商，免加盟费，免首批进货。
2.经销商只需在当地建材市场开设一家30—50平米的门面商铺，我们将派技术人员上门指导装修及布店。
3.开业公司免费配备开业礼品及相关证书资料。
 
投资政策  09（A）款（县级经销） 

首批货款金额：16800元 

首次铺货金额为20000元。 

免费赠送开业礼品价值1000元（详见赠品清单） 

赠送广告支持10000元（按营业额比例报销广告费用,报销时凭有效票据按比例进行报销.另外公司提供统一的央视，报刊，网络等推广方式的广告支持） 

店铺面积在50平米以下按1000元补助装修物料;. 店铺面积在50平米以上按2000元补助装修物料;. 

公司安排市场部工作人员１－２名进行市场指导，协助经销商进行市场规划和经营指导。 

免费提供技术人员的培训和二次培训。 

免费共享公司总部的网络资源。（包括电视热线订单，网络商铺订单，工程订单的共享）。 
投资政策  09（B）款（地级经销） 
首批货款金额：25000元 

首次铺货金额为28000元。 

免费赠送开业礼品价值2000元（详见赠品清单） 

第二次进货享受经销价4个百分点的折扣。 

赠送广告支持13000元（按营业额比例报销广告费用,报销时凭有效票据按比例进行报销，另外公司提供统一的央视，报刊，网络等推广方式的广告支持） 

店铺面积在50平米以下按2000元补助装修物料;. 店铺面积在50平米以上按3000元补助装修物料;. 

公司安排市场部工作人员１－２名进行市场指导，协助经销商进行市场规划和经营指导。 

免费提供技术人员的培训和二次培训。 

免费共享公司总部的网络资源。（包括电视热线订单，网络商铺订单，工程订单的共享）。 
投资政策  09（C）款（省会及直辖经销） 

首批货款金额：33000元 

首次铺货金额为38000元。 

免费赠送开业礼品价值3000元（详见赠品清单） 

第二次进货享受经销价8个百分点的折扣。 

赠送广告支持17000元（按营业额比例报销广告费用,报销时凭有效票据按比例进行报销,另外公司提供统一的央视，报刊，网络等推广方式的广告支持） 

店铺面积在50平米以下按3000元补助装修物料;. 店铺面积在50平米以上按4000元补助装修物料;. 

公司安排市场部工作人员１－２名进行市场指导，协助经销商进行市场规划和经营指导。 

免费提供技术人员的培训和二次培训。 

免费共享公司总部的网络资源。（包括电视热线订单，网络商铺订单，工程订单的共享）。
奥沙利代理政策
单位：奥沙利液体壁纸中国运营总部
对象：区域代理商
 

A  县级城市代理政策 

代理费：3.5万
县级代理政策支持：
（A）：1、赠送奥沙利系列产品3.5万元（施工值不低于20万元）
2、赠送专卖店装修物料
3、赠送全套VI光盘（广告宣传光盘、装修设计光盘）
（B）：1、提供统一的央视、报刊、网络推广等的广告支持
2、公司化运营的专业指导方案，包括工程部、企划部、拓展部人员上门指导，确保经营项目开门红
3、按统一供货价位享受11%的进货折扣
4、定期在当地组织各种开业庆典促销、重大节假日促销以及旺季促销等活动支持
5、针对分销商、家装公司、油工、家具厂等的市场推广活动支持
6、全国统一的终端全程客户服务体系，确保加盟商市场良性发展
7、可享受“400”电话订单系统在其代理区域内的所有订单
8、可享受网络订单系统在其代理区域内的所有订单
9、公司全力协助代理商招商并推广
B、地级市代理政策 

代理费：5万
地级代理政策支持：
（A）：1、赠送奥沙利系列产品6万元（施工值不低于30万元）
2、赠送专卖店装修物料
3、赠送全套VI光盘（广告宣传光盘、装修设计光盘）
（B）：1、提供统一的央视、报刊、网络推广等的广告支持
2、公司化运营的专业指导方案，包括工程部、企划部、拓展部人员上门指导，确保经营项目开门红
3、按统一供货价位享受16%的进货折扣
4、定期在当地组织各种开业庆典促销、重大节假日促销以及旺季促销等活动支持
5、针对分销商、家装公司、油工、家具厂等的市场推广活动支持
6、全国统一的终端全程客户服务体系，确保加盟商市场良性发展
7、可享受“400”电话订单系统在其代理区域内的所有订单
8、可享受网络订单系统在其代理区域内的所有订单
9、公司全力协助代理商招商并推广
C、地区代理政策 

代理费：8万
地区代理政策支持：
（A）：1、赠送奥沙利系列产品10万元（施工值不低于50万元）
2、赠送专卖店装修物料
3、赠送市级电视台专题片（2分钟*10天）广告支持
4、赠送终端电脑1台,附有各种产品技术、营销管理相关的电子版资料
（B）：1、提供统一的央视、报刊、网络推广等的广告支持
2、公司化运营的专业指导方案，包括工程部、企划部、拓展部人员上门指导，确保经营项目开门红
3、按统一供货价位享受21%的进货折扣
4、定期在当地组织各种开业庆典促销、重大节假日促销以及旺季促销等活动支持
5、针对分销商、家装公司、油工、家具厂等的市场推广活动支持
6、全国统一的终端全程客户服务体系，确保加盟商市场良性发展
7、可享受“400”电话订单系统在其代理区域内的所有订单
8、可享受网络订单系统在其代理区域内的所有订单
9、公司全力协助代理商招商并推广

