利润分析

一个好的项目，一个体质的产品，抢先投放市场，必然会给商家及经销商带来丰富的利润收益。赢在起点，决胜终端锦致墙艺漆愿与您携手，共同开创墙艺涂装新未来！
[产品的市场价值]

   选择锦致墙艺漆，将得到您的竞争对手也想得到的商业机会，并和您现在经销的各品牌建材产品产生联动销售。装饰材料墙艺漆满足了涂料市场新的需求，为您赢得了宝贵的客户资源。
[利润收益模式]
(1)年度反点折扣:

以地级市为例，申请成为锦致墙艺漆代理经销商，可根据进货量与合作条件享受公司的折扣进货支持。
(2)装饰公司: 
计算公式:10家装饰公司×5户×200平米/户×平方单价

注：假设您有10家装饰公司成为您的合作伙伴,每个装饰公司每月开工5户，每户人家装饰墙面200平米。
（如果再综合应用质感涂料.云丝漆,彩纹漆和其他系列产品,利润更高。)

(3)分销商利润:

公式：5个二级分销商×20万户/代理区域×1%*1桶/户=1万桶×每桶分销利润

注：独家总经销在经销区域发展五个二级分销商，每个二级分销商区域有20万户人家，只需1%选用墙艺漆。
每户至只使用一桶,就有上述利润。
(4)零售利润：
公式：30个施工单位×10桶/月×10月=3000桶×每桶零售利润

注：施工单位为油漆工或装饰公司每月每个单位使用10桶墙艺漆。(施工时段每年十个月)。
(5)模具出租利润:

公式：:30个施工单位×3套/次×租金×租用1次/月×10月

注：施工单位为油漆工或装饰公司，每月租用模具一次，一次租用三套，租金价格您自己决定。(施工时间每年十人月)。
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