
近日，上海某公司刘先生（以下简称“问”）向南昊公司询问产品的销售模式，南昊集团发言人给予了回答（以下简称“答”）。
问：南昊集团公司最近研发出了很多教学应用产品，你们销售的模式是什么？
答：我们南昊集团有八个教育应用产品，比如：电子白板、光标阅读机、网上阅卷和平板电脑等，由于都是教学应用的关联产品，我们现在不仅提供单体产品销售，更多的是提供多种整体解决方案服务。
问：你们目前有几种整体解决方案？
答：有三个方案，其中又有几个子方案。
问：那么，请介绍一下三个方案及其中子方案的具体内容是什么？
答：第一方案是为教育及各行业提供测评整体解决方案，在教育上也叫考试整体解决方案。具体说：
一是提供一站式服务方案，具体是提供阅读机、机读卡、软件和服务人员全部服务，直到提供用户需求报表。二是提供整体解决方案，具体是销售阅读机、机读卡、软件或其中任意一部分。三是提供用户需求的个性方案，具体是按用户要求研发硬件或软件。
第二方案是为学校课堂提供最新互动教学整体解决方案，同时也服务于政府机关、企事业单位和军队，他们也叫会议整体解决方案。具体如下：
一是提供多种电子白板、投影仪和应用软件组成的多媒体教学系统，以替代传统的黑板+粉笔或投影幕教学，能够实现环保、互动、趣味和提供高教学成绩。
二是提供各种互动屏（或电子白板）、工具资源类软件和课堂测评仪组成的多媒体互动教学系统，比白板系统成本更节约、操作更简便、效率更提高。
三是提供互动屏（或电子白板）和一生一本（即每个学生一台手写平板电脑、预装各类工具资源类软件组成的世界最先进的多媒体互动教学系统。真正实现了电子作业本、电子笔记本、电子答题本，使学生、教师拥有低耗时、高效率、低负担高质量的良性教学方式。
第三方案是为全国所有师生提供最新的必备的首选的云教学平台整体教学解决方案（正在研发中）。

