                        全方位多角度看墙衣市场

开墙衣专卖店的利弊！

墙衣在国内是新型产品，目前的规模和大家的认知度都比较有限，这个时候开墙衣专卖店可以说是一把双刃剑，专卖店肯定能加大墙衣的宣传力度，提高大家的认可度接受度，也是长期发展墙衣行业必备的条件；虽然墙衣的市场前景已经呈现非常明显的趋势，但是真正发展起来毕竟也是因人而异的，而店面的投入成本是比较高的，所以很多人会在专卖店问题上徘徊犹豫。不过投资本身就是风险性的，智慧，胆识，科学都是必不可少的！

墙衣店开在大城市的利弊！

在大城市人们的消费观念相对会比较前沿，追求的档次相对也比较高，这个更符合墙衣的市场对象，在大城市墙衣的接受度应该会更高更快；但是对专卖店本身的推广来说，力度会比较大，成本和精力也相对要更多。

墙衣店开在小县城的利弊！

在小县城宣传就会比较到位，尤其新型产品，很快就能宣传开来，让大家都知道，不过要让大家接受就要有更深入的工作，让大家真正认识墙衣接受墙衣！各有利弊，重要的还是看人怎么去做！

新型产品在市场上的利弊！

新产品的利润空间和市场空间都比较大，因为“新”更容易激起大家的好奇心，提高关注度，而且新产品的规模相对较小，竞争也就相对更小；但是新产品大家都比较陌生，认识度不高，接受也会比较困难，所以推广的整个过程也就很重要了！

墙衣在墙面建材行业的利弊！

墙衣纯天然的原料使其在环保上目前没有任何其他产品可以毗及，自然纹理花色百样，经久耐看！但是墙衣没有墙纸那么丰富多彩的图案（墙衣图案要有一定的技术），比一般的墙面材料价位会稍高，这让大家在选择的时候会有一定的踌躇。
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