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                                                             专业缔造品牌

安之源净水器专卖店的支持政策
【安之源净水器】
一、特级专卖店

一次性进货达到5万以上，经销商开设安之源专卖店，厂家补助150元/平方，公司专卖店标准为30平方，补助费用在下次进货款额里面扣除，如果直接兑换安之源产品，所兑换的款额以9.0折再次优惠支持。

二、一级专卖店

一次性进货达到3万，经销商开设安之源专卖店，厂家补助100元/平方，公司专卖店标准为30平方，补助费用在下次进货款额里面扣除，如果直接兑换安之源产品，所兑换的款额以9.2折再次优惠支持。

三、二级专卖店

一次性进货额达到2万，经销商开设安之源专卖店，厂家补助80元/平方，公司专卖店标准为30平方，补助的费用在下次进货款额里面扣除，如果直接兑货安之源产品，所兑产品的款额以9.4折再次优惠支持。
四、特约专卖店

一次性进货满1万，经销商开设安之源专卖店，厂家补助50/平方，公司专卖店标准为30平方，补助的费用在下次进货款额里面扣除，如果直接兑换安之源产品，所兑产品款额以9.5折在次优惠支持。
五、经销专卖店

三个月内累计进货满10万，以特级专卖店为标准补助

三个月内累计进货满5万，以二级专卖店为标准补助

一个月内累计进货满2万，以特约专卖店为标准补助
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注：补助的政策前提是经销商必须开设安之源专卖店

    补助的款额兑换安之源的产品，（配件、纯水机、普通净水器）除外 。   

总 经 理：
部门经理：

深圳市顺程实业有限公司

                                  安之源净水器招商部门
详请登陆www.anzy.com.cn
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1) 市场营销支持：提供安之源净水机经销商营销方案，并且结合当地实际情况委派区域经理前往总经销商处协助开拓当地市场。他们的主要的职责是：策划当地市场可行的销售方案、制定销售计划、培训销售队伍，协助和监督总经销商执行销售方案，快速打开当地市场。这是安之源立志成为行业第一品牌，带动经销商共同发展，区别于其它同行业营销模式的最有力措施之一；

2) 拓展当地销售渠道的协助，区域经理将协助总经销商在区域内努力发掘客户信息，所获得客户资料全部转给总经销处。


3) 提供统一的市场形象策划，如专卖店（客户服务中心及社区服务店），卖场专柜、平面广告等，树立案安之源产品良好的市场形象，增加消费者可信度；


4) 严格的市场保护：每个城市只设一家总经销，该区域的客户信息都直接转交给区域总经销受理；


5)  严格的冲、串货管理：每台安之源产品均有可追溯的产品编号，通过查出各个编号产品发往的区域市场，可以很方便地查出冲、串货来源，从而进行严格的冲串、货处置，真正重视及保护总经销的利益。如果发现冲、串货，情况属实，第一次予以警告，责令收回全部冲、串货产品，并取消责任客户的广告支持和年终返利资格；第二次发生恶性冲、串货则立即取消经销权利并停止供货；


6)  严格控制市场价格：顺程公司将封锁产品的出厂价格，并协助经销商维护当地的市场价格。禁止低价倾销以及利用网站等公众媒体和场所进行低价销售，一旦发现不按照安之源产品市场价格体系运作，予以警告并立即纠正，否则取消经销权利，停止供货，确保市场价的格规范运作；


7)  广告支持：享受按全年回款额2%的广告支持。要求经销商提供实际广告合同（复印件）及发票报销；


8)  产品售后服务：保修一年。按提货额的1%免费提供相关配件。


9)  年度返利：完成年度销售指标，返利2%；在100%-150%范围内的超出部分返利2.5%；超出150%以上部分返利3%。返利不重复计算。


10)  宣传资料支持：享受进货额2%的宣传资料配送，甲方也可以提供宣传素材给乙方自行印刷。


11)  促销品支持：享受首次进货额3%的促销品赠送：余氯测试剂、水质演示器、彩页、海报、画册、喷绘、太阳伞、促销帐蓬、演示台、安装服、促销服、专卖店效果图等。


12) 定期组织全国经销商大会，为经销商提供很好的一个经营交流机会，共同进步；


13) 技术支持：不定期举办技术培训，同时公司也会派市场督导上门为经销商

队伍提供产品培训；


14) 公司会在全国范围内通过网络推广、媒体广告、展览会宣传等，并支持经销商参加各种公关活动，迅速提升品牌形象，促进销售；


15) 总经销优先享受安之源其他系列新产品的独家总经销权。


完 善 的 售 后 服 务

l  免费对客户进行技术培训；


2  免费对产品保修一年，终身维护。保修期外视情况收取配件的成本费。


3   顺程公司在努力控制产品质量的同时还提供完善的售后服务体系支持经销商，让经销商放心经营，让顾客放心使用。


 



