[image: image1.jpg]™

16 8 7




                              填色家为生活增添色彩

填色家代理商操作准则

－－与公司同步、规范的操作方式

1． 关于业务发展

1. 代理商以开拓当地市场、发展加盟店业务为主（与公司相同的加盟条件）。

2. 积极、规范、管理当地市场（包含网络市场）、防止窜货。保证当地市场零售价与公司所制定的公开价统一。

2． 对下属店应尽的职责与义务

1. 保证加盟商、批发商拿货价与公司所制定的进货价统一。

2. 保证加盟商、批发商享受与公司同步的优惠政策。

如：本地客户一次性进货       元以上者，可享受到免运费或送货上门的服务
提供开业赠品及促销活动。

3. 保证库存货品的齐全及新品的及时订购，满足加盟商对货品的需求。加盟商购货享有优先权。

4. 未经公司允许，不得随意收取、没收下属加盟店类似押金或保证金等费用。

5. 签订统一的加盟店合约――《填色家加盟合同》。

6. 对于新加盟者，提供实地培训及销售指导。

7. 同城地区的加盟店，代理商要保证每月一次的回访,维护。
8. 有关加盟商、批发商在经营过程中所遇到的困难，代理商应给予及时帮助、解决。如解决不了可直接反馈至公司。

9. 有关加盟商、批发商的销售情况需及时、准确无误地汇报至公司。便于公司对未来市场作出更完善、更准确的计划及决策。
10. 如代理商不能为下属加盟店提供以上服务，公司有权利取消其代理资格。
三.拿货要求和利润

市级代理商,首批货要求:

一级:5万

二级:4万

三级:3万

四级:2万

五级:1万
1.代理商首批货:每款20套以上,小款30套以上,首批货根据城市等级要求拿首批货.按8折发货,除首次拿货后,每月的销量不低于2万(5级城市除外)

2.三个月的试用合作期,业绩没按公司要求达到的,公司根据实际情况,有权取消代理资格.

四.每个代理商公司单独发放合同,签订代理合同,同时签订代理商操作手则,遵守协议的各个事项

代理商必须上报加盟商资料,经公司审核通过才可以给予加盟支持,加盟支持随货发至代理商手上,代理商需将加盟支持转交到加盟客户手上

                                                       代理商签名：

                                                日期：
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