美盼集成环保灶再创加盟新高 
   
        从秋高气爽的深秋逐渐步入严寒的冬季，可是丝毫不影响消费者购灶的热潮。2010年的金色10月，统计美盼加盟的数据曲线一路直线上攀，如日中天的美盼集成环保灶，经过重重的考验，以风驰电掣之速，覆盖全国各地，美盼集成灶认可度的提高，更加调起经商人的兴致，远赴美盼公司商谈加盟事宜的经销商接踵而来，美盼门庭若市，他们之所以这么着急都是因为他们不想错过代理集成灶好品牌的良机，让这个既赚钱又有口碑的品牌与自己擦肩而过而遗憾不已，因为一个好的商机也许是你人生的跳板，也许是你人生的瞬息扭转，机遇真是“神奇”，它给“疑无路”的人带来“柳暗花明”，也让商人散尽千金“还复而来”，但是好的机会是给那些有准备的人，给那些高瞻远瞩的人。

        所谓英雄识英雄，千里马遇伯乐。诸多经销商通过各方面对美盼了解之后，比较认同美盼的品牌观念，就锲而不舍的与美盼电话和网络上洽谈，美盼公司觉得不能达到自己要求的稍微迟疑给予代理权时，经销商就马上来公司再与商谈，说这些并不是美盼为自己摆谱，吹虚，美盼是建议有心代理美盼集成环保灶的经销商，好事宜早不宜晚，想代理一个好的品牌也不是那么容易，同一个区域要代理美盼集成环保灶的经销商竞争甚是激烈，如果你觉得美盼产品质量，品牌理念达到你所要求的时候，请不要再犹豫不决，因为当你还在期待可能还有其他品牌能给予更多的补贴和支持的时候，美盼环保灶这个代理权就可能被别人抢先一步，然而当你回头决心做美盼的代理时，发现已经被别人代理，再苦苦要求代理美盼集成灶时，美盼不会同意一个区域有几家代理的，美盼不想看到经销商没有拿到美盼代理权而惆怅若失，因为这种情况经常在美盼加盟中出现。美盼还要提醒一些客户，小心进别人设计的圈套，一些商家让你加盟时，给予一些诱人的支持，你只看到的是那些丰厚的诱惑而得意忘形时，却忽略了产品的质量，因为企业都是以营利为目的的，俗话说：羊毛出在羊身上，这些补助还是要自己买单，什么都要务实，量力而行，理智代理。

        美盼加盟商这么多，并不是靠大批业务员在全国到处开发新的市场，而是凭着美盼过硬的质量，超前的品牌思维，优质的服务，务实的态度，让经销商信服的。美盼的业务员只需要专卖店开业时给予指导，和对一些销售额少的的专卖店帮助开发市场，美盼要做到加盟美盼的经销商都能赚到钱，越做美盼集成环保灶越有成就感，越做美盼环保灶信心越足。

