看谁家的实力更强需比三家才知道，本公司郑重承诺3月免费包换5年置换保修.有了良好的售后保障，才让消费者买的放心，用的称心。经过我们8年来方方面面在不断的学习和进步，总结出选择个好的二手笔记本商家需要有15项做比较：
  比企业实力，比企业文化，比公司规模，比企业名气，比经营理念，比人性化售后服务，比售后技术支持，比保修长短，比检测设备，比地理位置，比质量，比诚信，比信誉，比荣誉，最后才是比价格。
老一点的网虫都知道本公司——毋卞二手本本，消费者不在北京的话，但是都有亲戚和朋友来本公司当场交易。现在有了支付宝就是高高兴兴的交易了，
      风风雨雨8年来，本公司的员工及朋友已经10多个陆陆续续开业，也有一部分陆陆续续的无声无息破产了！现在经营很好的有航天桥的二郎，东风桥的文生兄弟，还有北大南门的丁宇小姐，四通桥的小孙，还有在廊坊发展的小黑，他们的业绩月月也不断在提升！在此真心主祝愿我的这些朋友在生意上红红火火，稳步而又健康的发展下去。

但是有人总在效仿我们的广告词语（甚至照抄，就把公司名称及地址改一下便把广告推出去）但多年来从未超越,不是不相信他们的实力，但是他们真的一点创意都没有，总是跟在我们屁股后面跑，总是搬弄是非，搞点小聪明，根本天生的不是最生意的那块料！商道即人道，连起码的做人道理都不会，还怎样去做生意啊，最后害的广大消费者痛苦不堪，自己最后来落个还是搬石头砸自己的脚的下场。在这里就不挑明了，在此告诫广大网民，交朋友要慎重，牢牢记住，日久见人心那，我们经营7年以来以本会友的经营原则，照现在的形式来看，我们更要把这样的原则发扬下去
 广大消费者一定切忌现在某些不良商家打着我们的旗号，还在逍遥欺骗不懂电脑的消费者，真是可恶，看来现在笔记本也要打那些假冒的商家了，假冒的商家一般都是以下几点：
1：广告吹的天花乱缀，其实只是个小小二手商而已。
2：没有自己的实体店，地址含糊不清只留个移动号码，以便移动欺骗。
3：即使有实体店，也是在租的房屋里，遇到情况便逃之夭夭。
4：没有营业执照，甚至有的就是边上班，边倒腾几台破烂不堪的二手笔记本，消费者买了就出问题，因为他们卖的就是有问的二手笔记本。
5：有的根本就是号称自己用的二手笔记本，可是卖完了后几天后您发现他又有个自己用的。他们以个人的形式卖是没有任何的保修的，而且经常换手机号码！
6：他们惯用的伎俩就是搞些同样品牌但是档次很低的型号，配置相同但比同品牌价格低300-500价格出售（因好多朋友不懂这方面的知识，例：IBM的X31 T40懂行的都知道非常的好，但是他们搞些什么A和R及I系列，暴厚，暴蠢，暴垃圾的机器，卖给消费者！就因为便宜300-500）
首先T和X系列都是用的钛合金的金属材料制作成的，而I和R及A系列就塑料材质制作成的，其次是抗造性和防震性和皮实性也远远不如T和X系列的。
东芝的ST1800和TE2400一系列的不要买，小毛病不断。无太的毛病。其他型号可放心。
DELL就不考虑。象HP，NEC 、FUJITSU、SHARP、panasonic性能和价格比高些都可以考虑。
7:经典之经典经典之经典经典之经典经典之经典T+X系列
X系列有 P3系列如：X20 21 22 23 24 30 迅驰：X31 X40 X41 X60 X61
T系列有 P3系列如：T20 21 22 23 P4系列 T30 迅驰： T40 41 42 43 60 61
很次的系列（经常坏主板，经常被黑心的商家买来卖去，蒙骗那些不懂电脑的消费者）
R系列有 P3系列如：R30 31    P4系列 R32 40  迅驰： R50 51 52 60 61
A系列有 P3系列如：A20 21 22  P4系列A30 31
