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1、房地产第二次“拐点”一定会来吗？郎咸平教授将放弃宏观数据，从经济基本面剖析真相，从国际线、国家线、行业线系统的提出未来半年影响房价、地价的各项关键指标最新变化。
2、政策是成长的“天花板”吗？郎教授将剖析中华特有文化下和市场边界与政府角色完善过程中，香港四大地产公司不同阶段的不同战略布局背后含义，及各个成长关键点设计与风险控制。
3、要么等待牛市要么就是价格战吗？汪俊宏教授将讲解在同样的成本投入下如何实现客户价值的聚焦而形成竞争优势，不是提供更多的价值，而是改变价值结构，不是增加投入，而是改变成本结构。

4、错误的商业模式物业能起死回生吗？骆进德创造了著名的“台中精明一街”，盘活了重庆欣阳广场、鹤翔商贸城等死盘，他将分享金融杠杆与商业资源、住宅与商业如何实现价值最大化整合。
5、只有区位、品质决定建筑的价格吗？翁继业与大家开启未来居，改变建筑价值标准，从物质导向到身心灵满足：“局、势、格、调、器、用、觉”的七感与提升能力、创造能量、开发能源的设计。
6、你了解现在最真实的一线市场吗？世联总裁陈劲松、易居总裁周忻、思源总裁陶红兵等地产销售四巨头将与大家对话现阶段一线市场的真实情况，交流预测“拐点”的临界点征兆。
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顺势：在快速变化的波段中截取利润；脱势：用模式差异化打破产品同质化
中国地产经营战略总裁研讨会
北京10月31-11月2日(三天两晚)   主办：新瑞创新（北京）管理顾问有限公司    协办：德国汗得学社 / 台湾震大建设股份 / 台湾科技大学建筑系   特别支持：中粮集团 / 龙湖集团 / 风火广告
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在破坏性复苏中为更长的冬天准备粮食

为即将来临的客户时代重构新经营模式
	授课主题
	围绕地产业赢利能力构建的授课要点解析

	31日9：00-12：00
第一模块

分析市场基础

主讲：郎咸平教授
	·目前楼市的本质是破坏性复苏，新一轮涨价还能持续多久？我们要判断未来经济和地产行业走势，建立在错误经济预期上的商业模式必将失败；

·看清政府决策的隐性依据：主要矛盾和次要矛盾，舆论要求与实际调控目标；财政收支矛盾、地方政府考核机制下的土地市场走势；分析“国进民退”。

	31日13：30-16：30
第二模块

确定成长战略

主讲：郎咸平教授
	·任何国家地产市场边界与政府角色都是不断完善的过程，成为大地产商都是把握了这个过程，没有长期性的判断和战略性的经营布局就没有成长的突发力；

·我们研究香港四大地产商：“大型私屋之王”长江实业，楼宇制造工厂的新鸿基，金融操盘手恒基兆业，新世界；在不同阶段突发性成长要素。

	1日9：00-12：00
第三模块

重构商业模式

主讲：汪俊宏教授
	·从房地产的消费品属性，投资品属性，阶层属性，DIY属性，来分析美国成熟地产市场的竞争格局和四大地产公司的客户导向的商业模式布局；

·从中国市场出发，从中国消费者出发，建立以客户价值元素为基础的商业模式快速响应机制，确保每个项目的竞争力和赢利能力。

	1日13：30-16：30
第四模块
零风险金融杠杆
主讲：骆进德教授
	·“台中精明一街”从一个小区内商业资源，由骆进德一手规划成为台湾最成功的商业街案例，住宅、商业地产如何通过金融整合实现效益最大化；

·投融资关键在于理解金融商品本质和清晰定义资本市场供需，非主流融资方案往往实现比较低的成本，并建立一个稳定的财务控管体系。

	2日9：00-12：00
第五模块
设计未来趋势
主讲：翁继业教授
	·设计：从物质导向到身心灵满足，1、取得“局、势、格、调、器、用、觉”的七感建筑；2、提升能力、创造能量、开发能源的三能建筑；

·检验：建立环境系统和个人照顾系统的检测指数，设立一机可量测多种生理参数，用科学的方式证明建筑改善人体健康，比如心跳、血压、体温、血糖等。



王石推荐：
	演讲嘉宾
	主题与内容

	易居中国总裁周忻

世联地产总裁陈劲松

思源地产总裁陶红兵
	地产代理三强对话：如何从一线捕捉市场拐点
第一，了解现阶段市场一手房和二手房的销售真实现状，解析购买者类别，以更准的进行定位；第二，交流预测“拐点”的临界点到来的各种一线状况以便判断。

	10月31日晚上
维新张浪顾问
	配套课程：工厂化销售成交流程设计
第一，以工厂生产流程来设计从客户接触到看房与销售签单的全过程，大幅提高成交率。第二，巩固和确定每一步销售流程，实现可复制性，摆脱能人依赖。

	11月1日晚上

维新温伟能顾问
	配套课程：复制中层人才
解决项目制的地产业人才流动大这一共性问题，提出建立企业内部批量复制人才的新入口、新方法、新标准，实现从“人材”到“人财”的批量低成本打造。












�











◆骆进德：维新研究院首席金融专家，美国加州大学金融学博士，原高盛台湾区副总裁，台湾宝通创投董事总经理（前三大VC），龙湖集团常年顾问。





◆翁继业：台湾悦能建筑专家团主席，长期与台湾绿建筑标竿企业震大股份共同研究“通过建筑设计的具体措施和社区活动来补充人的能量和增加喜悦感”
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拟特邀嘉宾：宁高宁，外界称他为“中国摩根”，现任中粮集团董事长，原华润集团董事长，连续4年被评为年度25位最具影响力的中国企业领袖。在企业界以擅长并购与整合著称，推崇通过资本运作打通产业链的模式。


分享一：如何从集团中心战略出发通过并购整合达成业绩目标？并购对象如何选择？


分享二：职业经理人的大格局与大领导力，分享入主华润、中粮的组织再造的理念方法


宁骆会：作为紧密的合作伙伴，与维新首席金融专家骆进德共同探讨零风险资本运作
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公司名称：                                   传真：                     营业额：              亿





学员姓名：                职务：                      学员姓名：                      职务：                      





学员姓名：                职务：                      学员姓名：                       职务：                     





总 人数：      （人）费用：           元）经 办人：           职务：           电话/手机：                             














主讲专家





◆汪俊宏：维新研究院专家委员会主席，世界级公司治理与战略专家，原美国美林集团高级顾问，为众多世界级企业提供商业模式战略咨询。





培训报名表  








□普通席：5800元/人（含听课费，教材）；□嘉宾席：6800元/人（前三排+汪骆午餐），□贵宾席：7800元/人(前三排+郎教授午餐)
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开户名：新瑞创新（北京）管理顾问有限公司；       账号：9108 0154 7400 07335 


开户行：上海浦东发展银行北京朝阳支行





◆郎咸平：香港中文大学首席教授，著名的世界级公司治理专家，曾执教于沃顿商学院、纽约大学、芝加哥大学等，原长江商学院首席教授。





务实、系统、理性的学习


变局中成就新领袖企业


联系电话：010-85916980 13716596674





郎咸平主讲，宁高宁分享





如何“从团队第一、集体力量、凝聚人心开始，营造一个环境，营造一个文化，来推动管理体制、机制进一步改革和优化”，宁高宁在这方面的探索，对我颇有启发。




















