
四年时间的大学生活就要结束了，对于我们即将走出校园的学生来说，未来充满了希望，迷茫，，，，，有一定社会关系的同学，通过关系求的一份工作，喜欢程度不的而知，只有本人知道。没有关系的，只能在茫茫人海，招聘会频频，希望找到一份合适的工作，以迈出人生的第一步。对于家庭条件好的，又不想找工作，想自主创业的同学们而言，我司的合作项目，可以给同学们提供一个实现个人理想的平台。
     大家都在校园区域有看到饮品店吧（俗称奶茶店），不起眼的小店，有些饮品店面操作不规范，给消费者潜意识中造成饮品店面就是这样，低端，不卫生，低廉，，这样的印象。但是大家仔细观察就会发现其中的奥秘，这种不起眼的小店在当地只要就经营半年以上的，就说明步入了良性运转。什么行业，刚开门，都是先求生存，在求发展，在半年以上者，说明在当地已经生存了下去，才能发展下去。说明这个行业还是有的做，既然做的不规范的店面都有的做，那我们把店面做的更为专业，更为标准化，那竞争优势不是更大，赢得更多的客户群体的认同，达到持续经营。在当地也无人可以超越这个行业。
      其实看似不起眼的小店，只要能达到持续经营这种良性循环状态，已经是中成功。经营好一家店面，无论是在店面的经营管理，还是产品的结构搭配，消费群体的定位，，，都有一手资料。可在当地寻找合适店面扩大经营所在地，在当地把这个行业做大做强。
      首先，各位同学要清楚的认识到这个行业，下面，我就给大家说说这个行业。
      饮品行业作为餐饮行业的新兴行业存在于大陆也有10多年时间，说到台湾区域时间更早，所以这个行业在内的生存发展是商业的自然法则。
      针对的消费群体而言，都是年轻时尚的男生女生。
      校园区域是个不错的投资区域，针对消费群体强，现在都是80-90后，独生子女，有消费能力。好的产品不但时尚，而且都是现做，保持它原有的新鲜，单品也没有市面上其他不正规小店出售的那么低廉，只能用物有所值来衡量，作为学生家长也不愿意学生在不正规的饮品店消费，以免造成不良影响。
      本校学生固然大学生活1-4年时间，对校区学生的生活规律，消费习惯，，，都有潜意识的了解。本司项目投资需一定投资资金，无实力者勿扰！
      以上就是这个行业的大概介绍。当然实现这个目标，要选择一家这个行业中的专业从事这方面的公司，我司就是专业从事鲜饮店面的，包括店面的选址要求，店面的装修标准，店面的设备配置，店面的装修标准，店面的产品结构，店面的产品定位，，，，，都有一系列的成熟数据，这样针对于投资者来说，更好的对这个行业进行把控，更易于这个行业在当地的拓展。为投资者提供了一个成熟的平台。
     青春似火，超越自我！让我们共同携手，打造饮品行业的新规则，希望我们共同联手，实现我们心中的理想，打造属于我们的那片天空。
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