
深圳海创装饰￥28800 精装套餐给消费者提供一种从前期设计、现场施工、装修建材的管家式装修选择 ，实现了全程托管，为业主节省下宝贵的时间和精力。给业主全新的无忧装修新体验。
海创装饰设计总监亲临现场指导施工，给您提供无忧托管服务，让不懂设计、施工的业主，真正的放心。
　　￥28800“精装套餐”是海创装饰公司根据市场需求，结合自身特有的优势，不断深入分析研发，全新打造的一套集

　　“综合报价合理化”

　　“材料产品多元化”

　　“主材品质升级化”

　　“工程项目标准化”

　　“售后服务一体化”的整体家居解决方案

　　一、综合报价合理化

　　海创装饰公司288、388套餐自推出以来，受到了广大消费者的青睐。随着公司市场占有率的增大，产值不断增长，企业为再攀高峰，建立了一套科学完善的采购系统。通过与商家洽谈，采用批量定制等模式，大大降低采购成本价格。为了更多的回馈新老客户，公司经过资源整合、优化组合，研发推出“居室建筑面积”计价的一种全新的营销模式，在市场残酷的竞争下，海创装饰公司仍坚持保证综合报价合理化。

　　二、材料产品多元化

　　突破原有套餐业主选择材料的局限性，海创公司建立了400m2的主材展厅，从集成家居的木门、橱柜、成品衣柜到主材产品的瓷砖、卫浴、地板等产品都新增了更多的知名品牌，如地板类现有： 大自然、菲林格尔；洁具类：安华、惠达、鹰牌、东鹏等，并结合TATA木门的品牌及质量优势，使装修主材在原套餐基础上可选款式及花色更加丰富多样。公司在总部展厅打造出一比一实景样板间，让业主亲临感受自助装修的实际效果，为业主提供更加多元化、个性化的服务。

　　三、主材品质的升级化

　　材料的品质决定了装修的质量。海创装饰抓住了市场需求触角，携手国内外知名品牌建材在原有288、388套餐基础上到厨卫主材品质上都做了极大的提升，如：288洁具，新增了实木浴室柜等，升级凸显全面化。

　　四、工程项目标准化

　　海创公司在原套餐施工规范的前提下，坚持工程项目一如既往标准化，并加强规范了材料的统一配送、公司现场的规范标准作业、主材进度的时间计划及层层把关、环环相扣的监督机制。

　　五、售后服务一体化

　　传统装修模式中的主材产品的售后与装修工程的售后往往是分开的，业主经常为个别产品，如洁具、地板的售后伤透脑筋。现在，海创公司推出的售后服务一体化是指装修项目完成后，装修期范围内，公司自助餐提供的所有品牌主材售后，由海创公司统一管理协调，业主省去中间环节，只需对海创公司反映问题，海创公司自会与各厂家协调将第一时间为业主解决完善的售后服务。

