科力特艺术地面地市级代理合同

甲方：上海科呈特新材料科技有限公司  “科力特”商标持有人（简称甲方）签订日期        年    月    日
乙方：                                                 （简称乙方）签订日期        年    月    日
     甲方授权乙方在    省    市（下含县市）                                    范围内独家经营本公司产品，并授权使用“科力特”品牌开展业务。乙方为甲方在      省           市的区域总代理。 双方在平等原则下协商达成合同如下： 
一.代理商基本资格：

1． 认同科力特彩坪的市场定位、产品、服务和市场管理制度，期望在该领域中获得较大的发展空间，并通过专门的团队来推广科力特的产品与服务；
2． 具有独立的法人资格的经营实体，有一定的风险承担能力，提供营业执照、税务登记证复印件；
3． 具有与本行业相关背景，了解建筑和园林相关业务或具有此类服务或产品的客户来源；
4． 有志于推进当地景观事业的发展，并具备必要的专业技术人员，能提供艺术地坪的专职营销、施工人员；
5． 接受科力特代理体系与管理规范，合法经营，正当竞争，树立良好的市场形象。

二.代理区域界定：

1． 科力特承诺在不断提升品质的同时提供优惠的代理价格，以增强科力特产品的竞争力；
2． 科力特区域代理商，不得同时经销或代理其他品牌相似的艺术地坪产品；
3． 为了每一个区域独家代理商的合理权利和区域保护，在本协议签订时即严格界定了独家代理区域，基本原则如下：

A为甲地区域独家代理商。B为乙地独家区域代理商

1). 严格规定：A不可到乙地销售和提供科力特产品服务，同理，B不可到甲地销售和提供科力特产品服务。

2). 如因人脉关系或竞标的需要等特殊情况，可通过科力特或A与B自行整合资源提供竞争力，自行签订谅解备忘录。

3). C地没有科力特授权独家区域代理商，A或B均可在该地推广科力特产品或服务，并可申请为该施工地（以县为单位）的县级经销商，科力特通过其在当地的综合情况评定并正式授权为该县独家代理商。

三.区域独家代理商代理内容：

1． 代理科力特彩色艺术地坪材料及科力特专用模具工具的销售；

2． 提供科力特彩色艺术地坪的施工；
3． 发展科力特彩色艺术地坪的各级经销商；
4． 商标等终端形象建设，由总部免费统一策划授权使用；
5． 科力特宣传样本由科力特统一提供，施工案例图片由各地代理商提供，需提供项目名称，施工地点，拍摄时间，以便在以后样宣制作时刊登，并会在图片下注明代理商公司为该工程的施工方。

四.经营与结算：

乙方根据需要向甲方传真采购合同，并清楚标明颜色、模具和对应的面积，乙方应在采购单确认后把总价百分之三十（30%）的定金汇到甲方指定帐户，并将汇款单传真给甲方财务部，甲方收到订金后（七个工作日内）优先安排生产，余下百分之七十（70%）的货款应在发货前一次付清，甲方在收到全额货款后安排发货。如乙方不按本付款条件支付定金和余款，甲方有权把约定的发货期顺延。
五.权利和义务：

1． 根据区域分布，签订相关区域代理商，（以县市级或地市级划分）；
2． 甲方有权对乙方及其所辖区域经销商的经销产品和施工进行监督，并根据双方所订协议进行处罚，直到取消其资格。（具体协议另定）；
3． 甲方有义务对乙方相关市场推广人员和施工技术人员进行统一培训；
4． 根据该区域实际经销情况，有义务进行一定的市场推广工作（包括广告等）。
六.科力特承诺：

1． 在独家代理区域内，公司不直接销售科力特产品，不提供科力特施工服务，不发展任何形式的经营商；
2． 因市场的不断发展竞争力的不断加剧，同类产品或类似产品的不断涌现，市场良莠不齐在所难免，科力特承诺，在同类产品中，相同的品质下，提供最优惠的市场价格，在维持自身合理利润的前提下，给合作企业提供最大的利润空间是科力特想做大市场的重要经营原则；
3.  如果代理商在市场上获悉某品牌比科力特的彩色艺术地坪产品更便宜，您可以以客户的身份向其索取产品样品，在得到样品试用后确定与科力特属同等品质产品时，经过科力特测试后科力特承诺，将以低于竞争对手的价格优惠供货。

七.科力特支持
1. 统一制作《科力特授权证书》；

2. 提供产品权威检测报告；

3. 提供彩色产品样宣，半年更新一次，尽可能在样宣中收录代理商施工业绩，以提高其市场信誉度；

4. 提供统一的彩色名片，实施统一的VI策略；

5. 技术支持：该独家代理区域如有客户需求科力特产品或服务，科力特只做好技术咨询相关工作，其具体操作细节转交给该区域独家代理商操作和服务，其业绩计入代理商年终业绩；
6．推广支持：为了扩大和协助代理商扩展市场，科力特愿与您一道共同开发当地市场，代理商可提供当地相关行业名址，由科力特代您进行电话销售或推介服务。

八.业绩与考核优惠

1． 地市级代理商分级：

一星级代理商，年销售业绩20000M2以上；
二星级代理商，年销售业绩40000M2以上；
三星级代理商，年销售业绩60000M2以上；
2．现授权乙方为甲方      省         地区   星级代理商，科力特材料市场指导销售价为25元/M2，面层施工价格为48-68元/M2，区域   星级独家代理商代理价为   元/M2，达到年销售定额时返利   元/M2；
3．当乙方年销售业绩超过40000M2以上时，自动升级为二星级代理商，另行签订二星级代理商协议，享受二星级代理商优惠权限。
九．其他未尽事宜，需补充事项：

十．本协议发生分歧时，以友好协商方式解决，协商不成时可申请仲裁或由甲方所在地人民法院提起申诉，依法处理。
本合同一式两份，甲乙双方各执一份，具同等法律效力，附件  份；经双方签字并盖章起效。 

甲方（签章）：上海科呈特新材料科技有限公司              乙方（签章）：
     “科力特”商标持有人                              科力特授权区域独家代理商

授权代表签字：                                         授权代表签字：

地址：上海市嘉松中路4877号                            地址： 

科力特全国免费咨询热线：4006002066                     电话：
电话：021-60526612                                     传真：
传真：021-69793074                                     乙方帐户信息
附：甲方帐户信息                                      户名：

户名：上海科呈特新材料科技有限公司                    开户行：

开户行：上海浦东发展银行徐泾支行                      银行行号：

银行行号：310290098543                                账号：

账号：079690-98540154740003893                        税号：

税号：310114561949662                              
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