
培训内容《网络营销大赢家---让客户主动找到你》
各位先生女士大家上午好！非常感谢各位在百忙之中来到恒晟网商课堂，来共同分享交流！今天我们培训的主要内容是：《网络营销大赢家---让客户主动找到你》 。

1、 了解互联网市场
( 首先带大家了解一下中国互联网总体网民数：
   截至2009年底，中国网民规模达到3.84亿人，较2008年增长28.9%，在总人口中的比重22.6%提升 

   到28.9%，互联网普及率在稳步上升。

       2010年上半年中国互联网中心（CNNIC) 统计，中国网民规模达到4.2亿人。
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     ( 2009年12月 部分国家的互联网普及率：

       http://www.internetworldstats.com 

       调查显示世界平均水平25.6%，中国普及率为28.9%，并且普及率在不断攀升，而相对于普及率高的    

       （韩国/美国/日本）国家来说，还有非常大大的上升空间，也就说未来中国互联网发展潜力巨大，隐 

        含着巨大的商机。

       未来10年将会是中国互联网电子商务的黄金10年！
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     ( 未来互联网上的销售定位？
       80后以及90后，我们来分析一下为什么他们将是互联网上的主要群体，从年龄段和中国互联网的发

       展来分析一下：

       A.  从年龄段来看，80后从目前来看，大概年龄在30岁左右，可以看出将会是未来中国社会发展的

          中流砥柱，在未来十年，他们的年龄大概在40岁左右，也就是说在中国未来的10多年的时间里， 

          他们将会是中国社会的生产者和消费者。

           从年龄段来看，90后从目前来看，大概在20岁左右，在未来10多年的时间里，他们也将是中

           国社会的生产者和消费者。

      B.   在从中国互联网的发展来看，可以说80后跟90后是伴随着互联网长大的一代。他们的生活和工

           作学习已经跟互联网应经分不开了。据调查，有50% 多的网民有过网上购物和网上支付的经历。

           而且还在不断的上升。

           综上所述：可以看出，未来10将是中国互联网电子商务的黄金时代。
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      ( 2008年12月~2009年12月中国互联网基础资源对比：

      ( 搜索引擎：

         2009年，搜索引擎的使用率为73.3%，较2008年增长了5.3个百分点，超过了即时通信成为网民

         使用互联网的第三大应用。目前搜索引擎用户规模达到了2.8亿人，年增长率为38.7% 。
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      ( 网上行为调查：（来源:中国互联网中心2010年1月16日）    

         调查显示，网民应用趋势分化突出。曾经占据重要位置的娱乐整体应用率首次呈现下行趋势。网络
         由最初单纯的获取信息、娱乐发展到日常生活帮手、商务往来等方面。这将是未来几年互联网发展
         的趋势之一。
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      ( 网上购物调查：（来源:中国互联网中心2010年1月16日）
         2009年，网络购物用户规模达到1.08亿，年增长45.9%，网络购物使用率继续上升，目前达到28.1%

         分析师解读：金融危机客观上促进了网络购物的发展。

                     从供应端看：很多企业受到冲击，网络作为便捷的平台，成为企业摆脱困境的捷径。 

                                 2009年企业进驻C2C，或自建B2C平台的数量增加迅速，增加了网络

                                 购物市场的商品供应量。

                     从用户端看：随着网络观念的普及，网络购物已经渐成网民消费生活的习惯。据

                                 CNNIC监测，2009年中国网络购物市场交易规模达到2500亿，较2008

                                 年翻番增长。

       ( 美国与中国网上行为对比：（来源:中国互联网中心2009年1月）
         从对比我们可以看出：网络购物美国71.0%，中国24.8%，可以看出中国网络购物的发展具有巨大

         的空间。
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       ( 消费者行为趋势研究：

           A. 5年前 搜索和购物的相关性不到5%
           B. 2009年 搜索和购物的相关性达到50%

           在网络时代，没有一个企业强大到不能被挑战，没有一个企业弱小到不能去竞争。
           举例：a. 京东商城成功的例子（2010年前8个月销售额60个亿）

                 http://tech.qq.com/a/20100907/000248.htm
                 B. 京东网上商城太猛 国美苏宁不得不也“上网”
                 http://blog.china.alibaba.com/blog/jdbuysorg/article/b0-i10692506.html
           进入21世纪，你如果不走进电子商务，未来将无商可务。——比尔·盖茨

           “今天你错过了互联网，
           你错过的不是一个机会，
           而是一个时代。”
           不久的将来，互联网上只有两种人，花钱的人或者赚钱的人，你会是哪一种呢？
2、 免费发布网络信息，让你的潜在客户主动找到你
那么，在带大家了解过互联网市场以后，

我们明白了：不久的将来，互联网上只有两种人，花钱的人或者赚钱的人，你会是哪一种呢？

我想在做的各位先生女士一定回答是肯定的：当然想做赚钱的人。

那么怎么才能赚钱，怎么才能做好电子商务呢？有没有一种高效低成本的推广方式呢？

提问：那么我想问一下在座的各位，你们所了解的推广方式有哪些？

 网络推广包括免费推广和付费推广方式，付费网络推广常见的形式网络广告、搜索引擎关键词广告等等，而免费网络推广方法更多，应用也更灵活，事实上现在互联网上有大量的免费推广资源可用于网站推广，这些常见的免费网络推广方法包括搜索引擎优化、搜索引擎自然检索、网络分类目录、网站链接、博客推广等等：
      回答01：“用了百度推广”

                缺点：A. 成本高（不适合中小型企业做）。

                      B. 只能有时间限制（如果24小时不停推点击费用太吓人）的做推广。

                      C. “一点没”（假如今天内你投了1000块的推广费用，那么在假如你今天你遇

                          到了1000个疯子，在假如你的点击费用为点击一下1块钱，那么你这1000

                          块就打了水漂了）。

                      D. 只能有地域限制（如果做全国市场，我们面对的是4.2亿人的一个庞大的市 

                         场，推广费用将是惊人的！！！，所以只能进行地域的限制）的做推广。

                      E. 今天你投了推广费，你就可以存在，明天你不投推广费给百度了，就找不到

                         你了。

      回答02：“人工注册B2B商贸平台发布商机信息”

                缺点：A. 人工成本高（假如推广员工的工资是每月1000元，五天工作制，一个月工

                         作20天，每天工资是50元）。

                      B. 发布效率低（发一条商机信息需15分钟，每天工作8小时，一天一刻不停

                         发，发布32条）。

                      C. 商机信息撰写的有效性不能保证。

      回答03：“网络广告”比如说在各大门户网站（网易/搜狐/新浪等）投放广告

                缺点：A. 推广费用昂贵（不适合中小企业做）

      回答04：“搜索引擎优化”是运用SEO技术来提高网站的搜索引擎排名，通过对企业网站优化、

               整体的框架结构、内部链接、外部互交策略等的优化，从而提高网站在搜索引擎上的自

               然排名，达到搜索引擎营销目的，使网站具有潜在的商业竞争优势。
                缺点：A. 见效慢（一般要30天左右才可以看到效果），成本高，需请专人来做。

                      B. 排名不稳定

      回答05：“搜索引擎自然检索”目前主流搜索引擎均提供网页免费收录和检索，这种免费搜索引

                                  擎推广是最有效的网络推广方法之一，一个对搜索引擎友好的网 

                                  站可能70％以上的访问量都来自搜索引擎，因此网站推广应重视

                                  搜索引擎自然检索（网站应进行必要的搜索引擎优化）。网站搜索

                                  引擎自然检索获得明显效果的基础是网站建设专业水平较高并拥

                                  有高质量的网站内容。
                    缺点：A. 对优化人员要求极高，成本高，见效慢！

                      B. 带来的可能只是流量，但是转换率相对较低！

      回答06：“网络分类目录”把网站提交给分类目录、网址导航、行业信息网等免费资源，也可以

                              发挥一定的网站推广作用。

                    缺点：A. 效果不明显！见效慢！

                      B. 带来的可能只是流量，但是转换率相对较低！

      回答07：“网站链接”同类网站之间的相互链接为用户获取延伸信息提供了方便，网站链接也就

                         称为常用的免费推广方式之一。                    

                缺点：A. 效果不明显！见效慢！

                      B. 带来的可能只是流量，但是转换率相对较低！

      回答08：“论坛推广”尽管大部分论坛都不欢迎张贴广告信息，不过如果将网站推广信息融入有

                          价值的内容来提供，不仅不会被视为广告而且推广效果明显。              

                缺点：A. 效果不明显！见效慢！

                      B. 带来的可能只是流量，但是转换率相对较低！

      回答09：“感染性推广”感染性推广也就是网络上的口碑传播，例如一些有价值的功能和服务，

                         用户可以通过QQ等网络聊天工具、电子邮件等进行转发，从而在越来越大

                         的范围内进行传播。           

                缺点：A. 效果不明显！见效慢！

                      B. 带来的可能只是流量，但是转换率相对较低！

      回答10：“博客推广”随着大型门户网站竞相提供免费的博客托管服务，现在可以利用的博客平

                         台越来越多，在博客上发表自己的文章并适当融入网站推广信息，是发挥博

                         客作用的方式之一，事实上博客推广已经被很多网站站长（尤其是做SEO

                         的人）所利用，甚至到了滥用的地步。   

                缺点：A. 效果不明显！见效慢！

                      B. 带来的可能只是流量，但是转换率相对较低！

                      C. 甚至到了滥用的地步。 

      回答11：“其他推广”利用QQ向好友推介自己的网站、利用网络游戏、网上商店等进行推广、

                         利用新闻发布等推广方式。       

                缺点：A. 效果不明显！见效慢！

                      B. 带来的可能只是流量，但是转换率相对较低！

      回答03：“第二代商机发布引擎” 我觉得这段话你可以不培训的，因为第二代商机发布引擎是自己定义的，没有第三方的客观标准，可能会混淆，建议不讲！

                缺点：A. 搜录的网站质量不高，不够权威。

                      B. 收录的行业类别少，不利于锁定目标客户。

                      C. 发不准类别，发不准栏目（常常出现苹果发到服装下边的事情）

                         饱受网站管理员排斥。

                      D. 现在大网站，人工审核已经占95%以上。想乱发并通过审核的可能性微乎其 

                         微。所以乱发多半只能发到小网站。

                      E. 信息最终通过审核见光的网站数少。

                      F. 关联度不够高。点击率约千分之一。

                      G. 通常只能向搜索引擎提交网页而已，作用非常有限。

                      H. 关键词关联度中等，有一定作用。

                      I. 左侧排名有一定提升，但未必能进前三页。
带大家了解过常用的几种推广方式以后，我们会想有没有针对目前广大企业发布商机效率低，人工成本

高的现状，也就是说地投入，高回报的推广方式呢？答案是肯定的。

      目前企业需求：A. 新产品上市，有什么办法既能打开市场又省钱？

                    B. 推广方式多，不知道用什么方式，非常麻烦，并且费用也不低。

                    C. 企业采购量大，怎么才能找到物美价廉的原材料呢？

                    D. 如果只要发布一次，就能把我的产品服务信息发布到我想发的网站上就好了。

                    E. 企业做招商，主要是想寻找战略投资人，有什么有效的途径？

                    F. 人工发布商机信息，发现发布工作繁琐，效率又低，甚至要招专人。

                    G. 要是只要能上网，随时随地发布就好了。

这段重点要从企业网络推广的角度谈：

一、让生意上门

1、网民数量代表潜在客户

2、竞争对手是否触网：是，情况怎样，要赶超竞争对手。不是，情况又怎样，网络上的市场的真空有大把握赚钱机会，你要还是不要。

3、网站做了很久，却一直没有人访问更没有带来生意，怎样把网站来访量（流量）提高
二、提升企业知名度

提升网络可见度，信息多形成品牌效应
下面给大家介绍一下“前途商机----网络发布引擎”

    “钱途商机--网络发布引擎”是针对目前国内广大企业发布商机效率低，人工成本高的现状，而研

发的一款“网络发布引擎”，完全仿人工注册，面向包括阿里巴巴、慧聪、勤加缘、国际企业网等在内的

9000 多家主流商贸网站发布信息，收录的网站行业类别细分到11000种，让企业商机精准有效地发布到 

各相关行业网站，发布效率高；百度、谷歌、搜搜、搜狗等搜索引擎收录效果好。

   钱途商机--网络发布引擎：免费网络信息发布，让您的潜在客户主动找到您！
首先我们来了解一下：

人工注册发布商机：首先注册相关行业平台会员 → 撰写商机信息  →  登录行业平台填写商机信息

                  → 选择行业类别 → 点击发布（用时15分钟发到一个B2B网站上）

                 （注：选择行业类别关系到商机的有效性，所以类别选择很重要）

        阿里巴巴：阿里巴巴B2B商贸平台，在显示生活中相当于批发市场，是找供求信息的地方，能 

                 上像阿里巴巴这样的平台上的只有两类人：供货商和采购商，而且阿里巴巴网站的 

                 流量惊人，每天有上千万的人在这个平台上，所以我们企业做推广把你的商机信息                                                                                         

                 发布到这样专业的行业平台上，因为在这里找到你的人一定是你的客户。

       细份类别：在讲人工注册发布商机的时候，我们特别提出来说类别很重要，这个是保证商机有

                 效性的保证。如果类别丰富，就能保证我们的产品跟服务信息有效精准的发布到相关

                 的类别下边，不会出现把苹果发布到服装下不的事情，让你的客户能准确的找到你。

 搜索引擎排名好：我们在撰写商机的时候，我们会针对客户做一个专业的商机优化培训。这里我们给大

                 家明确一点，我们要明白我们撰写的商机是给谁看的？答案是：搜索引擎和客户。

                 我们明白了这一点很重要，因为这样我们在得到相关行业平台上的客户以外还可以从      

                 搜索引擎上带来客户。

                 怎么才能确保搜索引擎排名好呢？有两方面的因素促成：
                 ( 撰写商机的时候要符合搜索引擎的喜好，具体的我们会对我们的客户进行专业培

                    训。

                 ( 因为我们的有效商机信息发布是面对上千家像阿里巴巴这样的高人气，高流量的 

                    行业平台发布的，在短时间内迅速的覆盖互联网上相关行业平台，让你的客户看

                    到，也就是说这条商机会被你的客户点击，很热门，搜索引擎很喜欢热门的信息。

   搜索引擎排名报告：钱途商机--网络发布引擎在用户登录后台以后，可以看到一个搜索引擎排名报告，有   

                     了这个排名报告，企业在做推广的时候就可以有的放矢，便于企业稳步有效的开展推

                     广营销工作。让企业可以随时随地的掌握推广效果，省心省力！                 

 大量关键词同时优化：10天内做30~50个关键词到百度谷歌首页！     

       四大核心价值：( 面向9000多家网站发布
                        面向阿里巴巴、慧聪、中国供应商、勤加缘、全球黄页等在内的9,000多家主流

                        网站，传播能力极强。

                        它发布的基本理论是：客户在哪里，就发到哪里;感兴趣的人在哪里，就发到哪

                        里。
                     ( 发布速度快 / 搜索引擎搜录快
                        人们在信息海洋中对搜索引擎非常的依赖，85%以上的用户都是从搜索引擎开 

                        始查找想要的信息。因此，用户在使用百度等搜索到了什么？成为网络推广的重

                        点。营销界有一个笑话：如果在百度上找不到某家公司，那它一定真的不存在。

                        钱途商机具有完全仿人工注册网站的特色，让您快速、轻松地把信息发布到各大                                               网站；只需15分钟，就能一次性发布到200个网站上，发布效率是人工操作的300  

                       倍！钱途商机采用先进的识别算法，完成自动识别成功的验证码可达60-80%。发

                       布成功率高达80%！

                     ( 网站质量好 / 搜索引擎排名好
                        钱途商机网络发布引擎所收录的网站质量较高，与各大搜索引擎比较友好。经简

                        单培训，即可使用钱途商机实现专业技术人员才能做到的百度、Google等各大   

                        搜索引擎的排名优化效果。钱途商机能免费将您的网站提交到百度、Google、

                        雅虎、网易有道等，使您的网站能短时间内被各大搜索引擎收录。另外，还支持

                        快速注册各大博客的功能，让更多商业人士关注您的产品，同时建立高质量的外

                        部链接，从而提高您的网站在搜索引擎上的排名。

                        搜索引擎喜欢把什么排在前面?

                        钱途商机精心研究搜索引擎偏好，作出了大量针对搜索引擎偏好的专业优化。其 

                        中一些优化技巧，甚至从未有人使用过。用户在使用一段时间后，网站排名可以

                        大幅度提升，最终达到多个关键词排在第一页的优化效果。
                     ( 省时 / 省心 / 省钱
                        实行一站式网络营销推广，一个帐号，既能实现网站推广，又能实现供求、产品、    

                        信息、软性广告精准发布。同时还有实时排名监控，让您清楚的网站在百度、 

                        Google搜索引擎上的排名位置情况，做到有的放矢，帮助您更准确地进行网站

                        排名优化的决策。让您在做网站优化的过程中更加省心又省力，轻松让客户找上 

                        门！！

   用“钱途商机”可以：★ 发布产品信息，让生意自动找上门

                        准确发到9000主流大站的准确位置，

不用客户自己费时费力的找网站单点发布
                        让更多客户找上门！
成本低的网络推广手段
                     ★ 发布公司介绍，提升企业知名度

                        无限制发布最新信息，将信息遍布互联网

                        迅速提升知名度，把竞争对手甩到后面！

 哪些人使用钱途商机：( 有网站（有销售力的网站---营销型网站）的人；

                     ( 没有网站的人（可以暂时利用网络上免费的平台：如建立自己的企业博客）

                        但是自己的网站（有销售力的网站---营销型网站）也要搭建，因为这样可以在建

                        立自己的网站前同样可以得到一部分客户。

                        综上所述：也就是想在互联网上做生意，赚大钱的人都可以使用前途商机！

钱途商机，所谓钱途者，顾名思义，为企业搭建通往金钱的路途也。钱途商机把企业的产品以及服务信息用最好最高效的方法推介给客户，把客户引导到企业的网站上。帮助企业把商业信息播种到互联网上的相关行业平台，让您的客户主动找到您！让企业在大量的关键词都排列在百度，谷歌等各大搜索引擎的最前面，从而使得企业在激烈的竞争中占尽商机！

网络营销第一步，首选前途商机！

免费、海量的发布企业商机！您准备好了吗？

好了，今天的课就讲到这里了，各位有什么问题可以提出来，大家分享交流一下！
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