太阳能、空气能、橱柜、建材经销商的新财路

一、 太阳能的生意不好做了

太阳能行业已经成熟，市场竞争日趋激烈，上万个品牌鱼龙混杂拼抢市场，价格战越演越烈。在低价位的杂牌机的冲击下，整个太阳能行业利润急剧下降，竞争更加残酷。经销商进口袋的钱越类越少了，怎么办？

二、 说声“放弃”真的好难

不少人做了好多年的太阳能了，建立了不少网点，也拥有了大量的客户和良好的口碑，这些都凝聚着经销商的大量心血，又怎能轻易放弃呢？有人希望行业尽快洗牌，洗出那些杂牌机。可从家电行业洗牌之路看，洗牌后太阳能会像家电一样，只会有微薄利润，这是摆在所有经销商面前的一个残酷的现实！

三、 太阳能经销商的突围之门

如何继续拥有现有的网络？如何利用现有的客户资源？如何获得更大的利益？这是困扰每一个经销商的问题。目前已经有优秀的经销商与我公司合作成功转型，现在把经销商成功转型的经验和您分享——纯水机与太阳能的有效对接！

四、 什么叫纯水机

纯水机是一种通过目前国际流行的反渗透等办法，对原水进行过滤处理（物理法）后不添加任何化合物而生产出可供人类直接饮用的纯净水机器（也称为终端净水设备）。

纯水机制出的纯净水相对于桶装水更新鲜、更卫生、更安全，它的用途非常广泛：可以生饮，也可以烧开喝，在这方面最突出的特点是水壶或电暖瓶再也不会结水垢了；纯净水用于烹饪，更加卫生，更加可口；用纯净水洗浴，可以清除皮肤上的杂质，滋润皮肤，起到自然美容的效果；可以提供给加湿器、蒸汽熨斗、美容仪等小家电所需用水，决不会出现让人讨厌的白色粉末；与制冰机配套使用，制成的冰块晶莹剔透，无任何异味。

五、 纯水机与太阳能的五大对接点

1、 都是解决水问题的产品
太阳能解决了咱老百姓用热水问题；纯水机解决了咱老百姓饮食健康用水问题；

2、 面对同一客户群体
太阳能大都安装在家庭装修之前，开始铺设管道之时，纯水机也是，所面队的都是新装修的家庭；

3、 营销活动可以同时进行
由于太阳能和纯水机面对同一客户群体，所以在社区活动时可以同时进行，节省一半费用；

4、 门面对接
纯水机展示在墙上，太阳能展示是在地面，正好互补；

5、 网络对接
纯水机现在不仅在城市好卖，在乡镇也有很多卖点。太阳能原有的乡镇分销商如对接好，也能成为纯水机分销商。给网络输入新鲜。

六、 太阳能经销商经营纯水机三大好处

1、 纯水机利润远远大于太阳能，弥补了太阳能的经营费用；

2、 原有网络可以继续利用，增加了网络受益；

3、 原有太阳能客户资源可以利用，在为太阳能客户服务的同时又带来了新的利益。

六、 纯水机行业的三大诱惑

1、 纯水机因制造一桶水仅需0.20元，将成为桶装纯净水的替代品，前景非常广阔；

2、 发达国家的纯水机市场占有率90%以上，纯水机解决家庭健康饮用水一大难题，必将象电视机、太阳能、冰箱一样大势所趋。必将走进千家万户，改变老百姓生活方式。

3、 纯水机正处在快速发展阶段，利润空间巨大，将打造无数千万富翁
