1.工装市场客户群分析： 
 
 目前宾馆、酒店、ktv、茶艺馆等一切娱乐场所及很多办公室、写字楼，绝大部分过去选择的是墙纸，但所有消费墙纸翻新施工时间长，也非常麻烦，给各场所带来诸多的不便，而质感液体壁纸的出现，可以解决所有的问题。原材料采用纳米技术，不粘油，不粘灰，无需清洁，翻新可以正常营业，施工干净，无毒、无味、环保，10年不会褪色，大大的节约了成本，可以把企业集团的文化、ktv、茶艺馆的特色在墙体上整体的展现出来。 

2.家装市场客户群分析： 

随着人们生活水平的不断提高，对家居环境的要求也不断提高，他们需要在自己的居住环境中追求一种与众不同的个性化设计。多年以来，家装市场内墙装饰几乎选择都是乳胶漆，形成墙体普遍的单调、无个性，但并不代表他们无需要，而是无选择，人们需要流行、需要时尚、需要让自己的居室充满个性、丰富多彩，而不流行与大众。质感液体壁纸的出现，可以在人们心中创造一种新的流行趋势。 

3. 代理介绍及利润分析： 

 金佳液体壁纸现面向全国范围内诚招代理商，一个省诚招一家总代理和一家分代理，先到先得。无加盟费，无保证金，省级总代理首次进货要求在10万元，市级代理首次进货在3万元。门槛低，风险小，容易上手，是你投资的绝好选择。金佳液体壁纸和壁纸非常相似,效果远超过墙纸也，寿命长，环保，有凹凸的质感效果,但是因为它本身还是一种液体涂料,所以施工到墙面以后的最终效果就叫"液体壁纸"。目前在国内盛行，受到众多消费者的喜爱，成为墙面装饰的最新产品，是一种新型的艺术装饰涂料。通过专有模具，和施工工具从而在墙面上做出风格各异的图案造型。 

 该产品主要取材于天然贝壳类生物壳体表层，粘合剂也选用无毒、无害的有机胶体，是真正天然的、环保的产品。壁纸漆不仅克服了乳胶漆色彩单一、无层次感及墙纸易变色、翘边、起泡、有接缝、寿命短的缺点，而且又具有乳胶漆易施工，寿命长的优点和墙纸图案精美，装饰效果好的特征，是集乳胶漆与墙纸的优点于一身的高科技产品。采用这种产品一次性施工就能保持十年以上风格各异、如丝似绸的超群不褪色的效果，系列产品有印花、滚花、夜光、变色龙、浮雕五大产品系列，几百种图案供顾客选择。其独特的装饰效果和优异的理化性能是任何涂料和壁纸都不能达到的。 

4投资回报分析： 
【产品的市场价值】
     选择金佳液体壁纸，将得到您的竞争对手也想得到的商业机会，并和您现在经销的各品牌建材产品产生联动销售。装饰材料液体壁纸满足了涂料市场新的需求，为您赢得了宝贵的客户资源。
【利润收益模式】
①首期进货折扣： 
      以地级市为例，申请成为金佳液体壁纸代理经销商，可根据进货量与合作条件享受公司的折扣进货支持。 
②装饰公司：
      计算公式：10家装饰公司×5户×200平米/户×平方单价
      注：假设您有10家装饰公司成为您的合作伙伴，每个装饰公司每月开工5户，每户人家装饰墙面200平米。
      （如果再综合应用质感涂料、云丝漆、彩纹漆和其他系列产品，利润更高。）
③分销商利润： 
      公式：5个二级分销商×20万户/代理区域×1%户×1桶/户=1万桶×每桶分销利润
      注：独家总经销在经销区域发展五个二级分销商，每个二级分销商区域有20万户人家，只需1%选用液体壁纸，
      每户至只使用一桶，就有上述利润。 
④零售利润： 
      公式：30个施工单位×10桶/月×10月=3000桶×每桶零售利润
      注：施工单位为油漆工或装饰公司，每月每个单位使用10桶液体壁纸。（施工时段每年十个月）。 
⑤模具出租利润： 
      公式：30个施工单位×3套/次×租金×租用1次/月×10月
      注：施工单位为油漆工或装饰公司，每月租用模具一次，一次租用三套，租金价格您自己决定（施工时间每年十个月）。7楼
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