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        板      懂大势，方能千斤拔四两！趋势比努力更重要！

                 懂金融，方能四两拔千斤！资本比死干更重要！

◆财务问题造成防范迁就严重耗费精力，缺乏金融运作失去财富翻倍的机会
◆著名民企飞跃集团、顺驰及更多中小企业因财务危机而倒闭或锒铛入狱

◆中国以制造业为主的，贸易、出口导向型企业只是在实体经济中辛苦赚钱

●为什么好想法和新模式，原创者反而被模仿者超越？金融创造速度优势
●百度、尚德、阿里巴巴、恒大等资本运作新秀通过上市成为新行业领袖
●师夷长技以制夷，善用产业资本/金融资本，撬动公司利润的跳跃式增长
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《2010经济趋势与资本运作》实战研讨会
一对一现场咨询诊断+企业家角度授课   12月17-19深圳； 1月8-10上海； 1月23-25北京
从国际国内面分析经济趋势、洞察政府救市政策退出决策
直面财务问题避免损失违法、低风险资本运作与财务管控
寻最佳融资路径谈上市要点、顶级投行专家现场咨询诊断
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◎从独立角度看清2010年的机会和陷阱，逆势而走再好的条件都必将失败
◎财务问题造成最大的直接成本和迁就成本，没有财务战略就没有公司战略
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◎投融资是企业强大的最佳杠杆，不是没钱的时候才融资，有钱时候才投资
◎金融危机下的商业模式创新：工业服务化创新，服务业升级，出口转内销
◎上市不但是融资，更是公司经营和品牌升级，上市策略直接影响上亿财富
	主题
	授课要点

	第一部分：从国际国内面分析经济趋势

主讲：郎咸平（上午）
	·要点：美国储蓄逐步提高，这预示着世界经济增长模式将改变，我们将预测国际大宗商品、黄金、油价、股票和货币政策及中国汇率和外贸走势。
·要点：从国内实体经济、政治背景、热钱流向，分析2010年中国楼市、车市、股市的走向，提前预测金融市场变化和金融工具创新，寻找机会。

	第二部分：萧条期机会和资本运作实例
主讲：郎咸平（下午）
	·要点：从国际国内历史角度分析经济萧条期的财富存在的热点和机会，分析从萧条期到复苏期转折过程中的各个主要产业的走势和机会。
·要点：用分析资本运作高手“恒基兆业、新鸿基”的风险控制手段：不同业务的组合，形成互补作用，通过不同业务的周期减低集团的整体风险。

	第三部分：低风险资本运作与财务管控
主讲：骆进德
	·要点：不懂财务无辜漏税，缺乏财务战略，严重阻碍公司发展，必须建立“全程资金供应链”全景图与应用操作流程图，技巧性简单读懂财务报表；
·要点：从实战经验讲授资本运作的各种手段及模式，增强实际运用能力与提高透融资能力，最低财务负担，创造速度优势实现跳跃增长。

	第四部分：商业模式创新提高投资价值
主讲：汪俊宏
	·要点：研究工业制造业的服务化提升创造附加价值，服务业的再升级，出口企业转内销必须从消费者价值研究作为突破口，快速转变思维。
·要点：跳出现有客户，转变需求定义，改变行业规则，用模式差异化打破产品同质化，优化商业赢利模式，实现以小博大。

	第五部分：寻最佳融资路径和上市方法
主讲：邱若扉
	·要点：拉近成长型企业与国际资本的距离，清晰掌握国际资本的各种途径，及国际资本对项目的要求条件，快速进入点对点的融资渠道。
·要点：解析国内企业在上市过程中常见的盲点和影响估值要素，从企业实际角度出发找到体现公司价值和降低上市成本的最佳路径。


晚上附加课程 ● 总裁年终必修 ● 额外价值收获

今天资本市场的发展就类似改革开放一样的机会，批量制造富豪

不碰、不理资本运作就像抵制改革开放一样，最终会被时代淘汰
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共享全世界智慧，共谋大中华发展
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◆郎咸平：香港中文大学首席教授，著名的世界级公司治理专家，曾执教于沃顿商学院、纽约大学、芝加哥大学等，原长江商学院首席教授。





◆邱若扉：毕业于沃顿商学院，实战金融专家，现任全球顶级投行摩根士丹利亚洲区香港总部副总裁负责中国区事务，原任职于德意志银行





◆骆进德：维新研究院首席金融专家，美国加州大学金融学博士，原高盛台湾副总裁，台湾宝通创业投资总经理（前三大投行），现任大陆多家上市公司顾问。





主讲专家
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◆汪俊宏：维新研究院专家委员会主席，世界级公司治理与战略专家，原美国美林高级顾问，为众多世界级企业提供商业模式战略咨询。





◆温伟能：维新研究院中层人才研究中心高级管理顾问，首位把人才培养与生产方式结合开展人才训练的管理专家。
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◆杨发文：维新研究院高级管理顾问，实战型企业运营专家，中国第一个同时掌握绩效考核和精益生产模式的运营专家。
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郎咸平





◆张  浪：资深的TOC管理专家，国内首个用生产方式来研究销售流程化、可复制性的专家，现任维新研究院高级管理顾问。
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开户名：维新联华文化发展（北京）有限公司；                      账号：824822427708091001 开户行：中国银行北京上地硅谷亮城支行








培训报名表  








公司名称：                                                  传真：                     营业额：              亿


学员姓名：            职务：               学员姓名：            职务：               学员姓名：            职务：               


总 人数：    （人） 费用：               （元）经 办人：            职务：              电话/手机：                         





顶级投行专家经验和资源直通最佳答案，三天两晚专


家轮流坐诊，贵宾优先安排一小时，嘉宾安排20分钟


报名电话：010-51669852/13401061086





金融危机特惠价（最后半天诊断）


□嘉宾席：4800元/人（含听课费，教材费）


□贵宾席：5800元/人(前二排+诊断1小时)














整体


绩效





复制


中层











生产


客户

















为什么中高层总觉得自己年终拿的奖金少，为什么经常出现按照目前考核中高层拿奖金多而公司不赚钱？





中高层如何才能做到像生产意义低成本高效率的复制，为什么花很多培训费但起不到实际的效果，并开始麻木。





年终要总结优秀销售人员的方法并固化推广，才能打破对能人的依赖，用生产的思维对销售进行流程化梳理。








拟邀嘉宾：招商银行总行副行长唐志宏，第三天下午讲解“国内银行融资方法与对接”并回答问题。





维新北京培训中心  学习助理：王宪伟  电话：010-51669852/13401061086 传真：010-62668498








